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วนัเสาร์ที่ 4 พฤศจิกายน 2566 
เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมโกลด์ ออร์คดิ 

 

หลักการและเหตุผล  

เบนจามิน แฟรงคลิน ผูค้น้พบกระแสไฟฟ้าของปรากฏการณฟ์้าผ่า ฟ้าแลบ ไดก้ลา่วไวว่้า “If you failing to prepare, you are 

preparing to fail. ถา้คณุลม้เหลวในการวางแผน ก็เท่ากบัว่าคณุกาํลงัวางแผนสูค่วามลม้เหลว" ดงันัน้ เมื่อคณุอยู่ในบทบาทที่ตอ้ง

รบัผิดชอบในเปา้หมายการขายแลว้ แค่วางแผนเป็นเท่านัน้คงยงัไม่เพียงพอ ตอ้งเรียนรูท้ี่จะวางแผนอย่างมี "กลยทุธ"์ ที่จะนาํให้

แผนงานของคณุสามารถ "บรรลเุปา้หมายได"้ ตามที่คณุ "วางแผนไว"้ นั่นเอง 

 

วัตถุประสงค ์: เพ่ือใหผู้เ้ขา้รบัการฝึกอบรม…   

• รูว้ิธีการใน "การวางแผนเชงิกลยทุธ"์ ท่ีไม่ใช่แค่ "การวางแผน" ทั่วไป                                                                                                                                        

• ฝึกปฏิบตัิ "การวางแผนเชงิกลยทุธ"์ มุ่งเนน้ "บรรลยุอดขาย"  

 

เนือ้หาการอบรม 

• ตีใหแ้ตก "กลยทุธ"์ คืออะไร 

1. ส่ิงท่ี "คู่แข่ง" คาดไม่ถึง 

2. ส่ิงท่ี "คู่คา้/ลกูคา้" คาดหวงั 

3. ส่ิงท่ีทาํให ้"เรา" ประหยดัเวลาและทรพัยากรท่ีใช ้

4. ส่ิงท่ีทาํให ้"เรา" หวงัผลได ้

• Workshop : ตีใหแ้ตก "กลยทุธ"์ ก่อนไปวางแผน 

• 8 ประเด็นโจทย ์: ท่ีพนกังานขายตอ้ง "ตีใหแ้ตก" มีอะไรบา้ง เช่น 

1. "อะไร" คือ "จดุขาย" ท่ีแตกตา่งจาก "คู่แข่ง"  

2. "อะไร" คือ "จดุรอ้น" ของ "คู่คา้/ลกูคา้" 

เป็นตน้ 

• Workshop : ตีใหแ้ตก "ประเด็นโจทย ์" ก่อนไปวางแผน 

• 6 หลกัการวางแผนการขายเชิงกลยทุธ ์

1. การวินิจฉยั (Diagnosis) สถานการณก์ารขายตอนนีเ้ป็นอยา่งไร 

Strategic Planning for Salesperson to Achieve a Target 

หลักสูตร การวางแผนงานเชิงกลยุทธส์าํหรับพนักงานขายใหบ้รรลุเป้าหมาย  
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2. การคาดการณ ์(Prognosis) ผลลพัธจ์ะเป็นเช่นไร หากยงัคง "ยดึมั่น" กบัวิธีการเดมิ 

3. เป้าประสงค ์(Objective) อะไรคอื "ผลลพัธ"์ ท่ีเราตัง้เป้าหมายไว ้

4. กลยทุธ ์(Strategy) วธีิการใดท่ีทาํให ้"บรรล"ุ เป้าหมายไดท่ี้เรา "ควรทาํ" 

5. จรยทุธ ์(Tactics) วิธีการใดท่ีทาํให ้"บรรล"ุ เป้าหมายไดท่ี้เรา "ตอ้งทาํ" เมื่อถงึภาวะคบัขนั 

6. การควบคมุ (Control) การตดิตามผลและ "ตวัชีว้ดั" การปฏิบตั ิ

• Workshop : ตีใหแ้ตก "การวางแผนการขายเชงิกลยทุธ"์ (จากกรณีศกึษา) 

 

• การควบคมุและติดตามงานขายท่ีมีประสิทธิภาพ  

1. ติดตามอะไร - กระบวนการ / ขัน้ตอน, ทรพัยากร, เวลา, สถานการณ ์/ อปุสรรค ฯลฯ 

2. ติดตามใคร - ผูป้ฏิบตั,ิ ผูร้บัช่วง, ผูเ้ก่ียวขอ้ง ฯลฯ 

3. ติดตามเมื่อไร - รายวนั, รายสปัดาห,์ รายเดือน, รายไตรมาส ฯลฯ 

4. ติดตามอยา่งไร - จากรายงาน, ภาคสนาม, ผูเ้ก่ียวขอ้ง ฯลฯ 

• 3T. :เทคนิคการควบคมุและติดตามยอดขาย 

- Target Technique  

- Timing Technique 

- Tracking Technique 

วิธีการฝึกอบรม: 

• บรรยาย กิจกรรม และปฏิบตัิการกลุ่ม 

ระยะเวลาฝึกอบรม: 

• 1 วนั   

วิทยากร 

อาจารยพ์รเทพ  ฉันทนาวี (ตามไฟลเ์อกสารแนบ) 

การศึกษา 

• ปรญิญาโท จิตวิทยาอตุสาหกรรมและองคก์าร มหาวิทยาลยัเกษตรศาสตร ์

• ปรญิญาตรี จิตวิทยา มหาวิทยาลยัศรีนครนิทรวิโรฒ 
ประสบการณท์าํงาน 

• ผูอ้าํนวยการหลกัสตูรพฒันานกัขาย บรษิัท มหวฒัน ์เอ็นเตอรไ์พรส ์จาํกดั  
• ผูอ้าํนวยการฝ่ายพฒันาทรพัยากรบคุคล กลุ่มบรษิัท ทีซีซี แคปปิตอล กรุ๊ป   
• ผูจ้ดัการฝ่ายฝึกอบรมการตลาดและการขาย เครือโอสถสภา 
• ท่ีปรกึษาและวิทยากรดา้นทรพัยากรบคุคล 
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อัตราคา่ลงทะเบยีน ตอ่ 1 ทา่น 
    (รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  3% ราคาสุทธ ิ
    บคุคลท ัว่ไปทา่นละ 3,900       273 (117) 4,056 
Early Bird สมคัรและชําระคา่อบรม
กอ่น พเิศษทา่นละ 3,500 245 (105) 3,640 

1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังน้ี 
1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชสีะสมทรัพย ์สาขาโลตัสรามอนิทรา 109 เลขที ่148-363836-8 

          ชือ่บัญช ีบรษัิท.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ จาํกดั 

          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ที ่info.ptstraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1.2 ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training Solution 
Co.,Ltd) 
 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
www.ptstraining.in.th   
Email  info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 
 
รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรณุาตดิตอ่: คณุอรัญญา 080-2545660 

Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
Fax.  02-9030080 ext.9330 
www.ptstraining.in.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 
                         ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีนิติบุคคลได้ 200% ของค่าใช้จ่ายจริง 

(พระราชกฤษฎีกาฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 

http://www.ptstraining.in.th/
mailto:info.ptstraining@gmail.com
mailto:info.ptstraining@gmail.com
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แบบฟอร์มการลงทะเบียน 
Strategic Planning for Salesperson to Achieve a Target 

หลักสูตร การวางแผนงานเชิงกลยุทธส์าํหรับพนักงานขายใหบ้รรลุเป้าหมาย  
ส่งมาท่ี ptstraining3@gmail.com หรือ info.ptstraining@gmail.com 

 
   บรษิทั_______________________________________________________________________________ 

   ท่ีอยู่ออกใบกาํกบัภาษี__________________________________________________________________ 

   ____________________________________________________________________________________ 

   รหสัไปรษณีย_์____________________เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ_ี_________________________________ 

  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์_______________________ต่อ_______ 

   Fax: _________________________     E-mail: _____________________________________________  

  วนัสมัมนา____________________________________________________________________________ 

1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

 

4. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _______________________________________________________________ 

ตําแหน่ง: ___________________________________มอืถอื __________________________________ 

E-mail: ____________________________________________________________________________  

 

 
 

mailto:ptstraining3@gmail.com%20%E0%B8%AB%E0%B8%A3%E0%B8%B7%E0%B8%AD
mailto:ptstraining3@gmail.com%20%E0%B8%AB%E0%B8%A3%E0%B8%B7%E0%B8%AD

